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El caracter desde la tanatologia

* Por José de Jesus Elizarrards Quiroz

La Madre: El activo intangible de tu prosperidad. Sintomas
de una raiz herida en tus finanzas que pueden sanar

E el ecosistema del crecimiento
n personal, solemos enfocarnos
en métricas, estrategias y disciplina.
Sin embargo, existe un cimiento
invisible que determina el techo

de nuestra expansion: la relacion
con la madre. Mas alla del plano
afectivo, la figura materna representa
el arquetipo de la nutricion y el
merecimiento, los dos pilares de
nuestra “economia del alma”

1. El cimiento del merecimientoy el
techo de cristal

La madre constituye nuestro

primer contacto con el concepto

de suministro universal; a través de
ella, codificamos la nutricion y la
seguridad basica. En el ambito de la
inversién, este vinculo primario es

el que calibra nuestra capacidad no
s6lo para generar riqueza, sino para
retenerla y cobrarla.
Quien no se siente profundamente

“nutrido” por su origen, suele
autosabotear su valor en el mercado,
abaratando sus servicios o temiendo
la negociacion. Si este cimiento es
sélido, el individuo opera con la
confianza de que el mercado es un
entorno de recursos disponibles;

de lo contrario, surge el techo de
cristal del linaje: una barrera invisible
de lealtad inconsciente hacia las
carencias del pasado.

Este fendmeno ocurre cuando
nuestra raiz familiar estuvo marcada
por el sacrificio extremo o la

escasez. En estos casos, la psique
puede procesar el éxito financiero
como una “traiciéon” simbdlica a la
historia de lucha de la madre. Sanar
este vinculo es el paso critico para
romper dicho techo, transformando
la culpa de la prosperidad en
el honor de aprovechar la vida.
Sin esta integracion, el inversor
operara siempre desde un“hambre

emocional’, percibiendo el flujo de
capital como un recurso finito que
debe ser saboteado antes de que su
posesion lo aleje de su origen.

2, Sintomas de una raiz herida en
tus finanzas

Antes de analizar tus graficos, analiza
tu comportamiento. Una raiz en
conflicto se manifiesta en el mundo
de los negocios a través de sefnales
claras:

La fuga de capital: El dinero
“gquema” en las manos; aparecen
gastos imprevistos, emergencias
familiares o malos negocios justo
cuando la cuenta empieza a crecer
para regresar al estado de carencia
familiar.

Dificultad para reinvertir: Un miedo
paralizante a perder lo ganado, lo
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que impide que el capital trabaje y se
multiplique.

El sindrome del impostor: Sentir
que cobrar lo justo es un abuso, fruto
de una desvalorizacién primaria.
Racionalidad nublada: Tomar
decisiones financieras desde

el sistema nervioso en modo
“supervivencia” (pelea o huida), en
lugar de una calma estratégica.

3. La dualidad del inversor: del
hambre a la saciedad

La diferencia entre operar desde una
raiz herida o una raiz sana define

el destino de tu patrimonio. Por

un lado, el Inversor “Hambriento”
vive en un estado de ansiedad
constante; para él, el riesgo es una
amenaza existencial porque teme
profundamente que el suministro se




